
Virtual  WhatsApp y Facebook. Difusión de WhatsApp y Facebook. 0

0 0 0 0

0 0 0 0

Estrategia de distribución Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Estrategia de comunicación Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

Participación en Eventos y Ferias: Grupo de difusión WhatsApp y Facebook.  Asistir y participar como expositor en eventos agrícolas, ferias ganaderas, mercados locales y otras actividades relacionadas con el sector agropecuario para mostrar los productos y servicios de la agropecuaria y establecer contactos con clientes potenciales.0

Presencia en Redes Sociales Canal Grupo de difunción WhatsApp  Utilizar plataformas como Facebook, Instagram, Twitter y LinkedIn para compartir contenido relevante sobre los productos y servicios de la agropecuaria, así como para interactuar con los clientes, responder preguntas y recibir comentarios.1950

0 0 0 0

0

Estrategia de promoción Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

0

0

Precios de venta
Logística de distribución (Medios de 

envío, despacho, embalaje, otros)
Ventajas y desventajas

Defina al menos 3 de cada una.

4000
Plataformas :

Facebook 
Ubicación

Mal Servicio

0

0

0

0

0

Recursos limitados: Este grupo de agricultores y ganaderos a menudo opera con recursos financieros, tecnológicos y de infraestructura limitados. Pueden carecer de acceso a créditos, maquinaria moderna y tecnología avanzada. Métodos tradicionales de producción: Debido a sus recursos limitados, los pequeños agricultores y ganaderos tienden a utilizar métodos de producción más tradicionales y manuales. Pueden depender en gran medida de la mano de obra familiar y de prácticas agrícolas y ganaderas tradicionales.  Diversificación de cultivos o animales: Para reducir el riesgo y garantizar un flujo constante de ingresos, muchos pequeños agricultores y ganaderos optan por diversificar sus actividades. Pueden cultivar una variedad de cultivos o criar diferentes tipos de animales en su finca.  Sostenibilidad y resiliencia: Dada su dependencia directa de la tierra y los recursos naturales, los pequeños agricultores y ganaderos a menudo tienen un interés particular en practicar métodos agrícolas y ganaderos sostenibles 

Propuesta de valor Asesoramiento Personalizado: Nuestro equipo de expertos en agronomía y ganadería está disponible para proporcionar asesoramiento personalizado y orientación técnica a los pequeños agricultores y ganaderos, ayudándoles a tomar decisiones informadas y a implementar las mejores prácticas agrícolas y ganaderas. Suministro de Insumos de Calidad: Nos comprometemos a ofrecer insumos agrícolas y ganaderos de alta calidad, incluyendo semillas certificadas, fertilizantes orgánicos, productos fitosanitarios y suplementos nutricionales para animales, garantizando así la salud y el rendimiento óptimo de los cultivos y el ganado.

(Nombre)Aspectos

Localización (Ubicación geográfica)

Productos y servicios (Atributos)

Agropecuaria Rovira 

Barrio Libertador

Productos Ganaderos

(Nombre)

0

0

ACTIVIDAD ECONÓMICA AGROPECUARIA 

PROBLEMA Como una forma de aportar a la dinamización de la economía de Ibagué, se busca una alternativa de negocio que responda a las necesidades de las personas, acoplándose a sus hábitos de vida y alimentación. Se evidencia necesario la creación de pequeñas y medianas empresas que activen la economía y la producción primaria y secundaria de las regiones, favoreciendo factores microeconómicos como el empleo, la diversidad de oferta, entre otras. Para crear una unidad empresarial productiva es necesario armonizar recursos financieros. humanos, técnicos, físicos los cuales será necesario identificar en el desarrollo del plan de negocios. En la actualidad, la mayoría de las personas buscan opciones de alimentación prácticas y saludables, que se puedan preparar en poco tiempo. Es por esto que se propone la creación de una fábrica de empanadas, que tendrán diferentes rellenos. Este producto estará libre de conservantes y preservantes y tendrán varias alternativas de preparación. Adicionalmente se busca fomentar e

Pequeños agricultores y ganaderos: Este segmento incluye a individuos que poseen pequeñas explotaciones agrícolas o ganaderas y que necesitan productos y servicios para la producción de cultivos, crianza de animales, control de plagas, fertilizantes, entre otros.

Tamaño de la explotación: Los pequeños agricultores y ganaderos suelen tener fincas o explotaciones de tamaño reducido en comparación con las grandes empresas del sector. Por lo general, trabajan con áreas limitadas de tierra o crían un número moderado de animales.

NOMBRE DEL EMPRENDEDOR(A) IVAN CAMILO ORTIZ ESPINOZA
NOMBRE DEL PROYECTO AGROPECUARIA EL GALLO JC 

SECTOR ECONÓMICO Sección A Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca

Iván es un emprendedor apasionado y visionario, con una sólida idea de negocio en el sector agropecuario del municipio de Rovira. Con una trayectoria de 5 años en el mercado, ha acumulado un profundo conocimiento y experiencia que lo distinguen en su campo.  Su pasión por el agro y su compromiso con el desarrollo sostenible lo han llevado a identificar oportunidades únicas en el mercado local. Iván posee una visión estratégica que le permite anticipar las necesidades del sector y adaptarse ágilmente a los cambios del entorno.  Su experiencia previa en el mercado le ha permitido establecer sólidas relaciones con proveedores, clientes y otros actores clave en la industria. Iván es reconocido por su ética de trabajo impecable, su capacidad para liderar equipos y su habilidad para tomar decisiones fundamentadas.  Como emprendedor, Iván está comprometido con el crecimiento de su negocio y con el desarrollo integral de su comunidad. Su visión va más allá de la rentabilidad, buscando generar un impacto positivo en e

PLAN DE NEGOCIO

1- ¿QUIEN ES EL EMPRENDEDOR?

2- ¿CUÁL ES EL PROBLEMA O NECESIDAD?

3- ¿QUIEN ES EL PROTAGONISTA?

4- ¿CUAL ES LA SOLUCIÓN Y LA PROPUESTA DE VALOR?

5- COMPETENCIA

6- CANALES



Tendencias a nivel mundial - Internacional

Tendencias a nivel país o Latinoamérica

Tendencias a nivel local (Ciudad, Municipio, Región)

Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

Muebles y Enseres Estufa $ 5.000.000 1 $ 5.000.000 Aporte Emprendedor

Maquinaria y Equipo Freidora $ 250.000 1 $ 250.000 0
Muebles y Enseres Muebles en madera $ 12.000.000 3 $ 36.000.000 0

Muebles y Enseres Mesas y sillas $ 12.000.000 2 $ 24.000.000 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

Actualmente la empresa  presenta avance del producto final gricultura de Precisión: La implementación de tecnologías de agricultura de precisión, como el uso de sistemas de posicionamiento global (GPS), drones y sensores remotos, permite a los agricultores monitorear y gestionar sus campos de manera más eficiente y precisa, optimizando el uso de insumos y aumentando la productividad.  Riego Inteligente: El uso de sistemas de riego inteligente, como la irrigación por goteo y la agricultura de precisión en la gestión del agua, ayuda a optimizar el uso del recurso hídrico y mejorar la eficiencia en la aplicación de agua en los cultivos, especialmente en áreas con escasez de agua o con condiciones climáticas variables.

INVERSIONES FIJAS

se identificó que el mercado al cual va dirigido La tarjeta persona implementada permitió establecer y comprender al cliente desde una perspectiva de realismo que permito validar el segmento de mercado que usualmente al enmarcarse en criterios homogéneos permite a su vez dar paso a subjetividad de grupos sociales que no hacen parte del grupo central de clientes.  80% de capacidad  de pago de las personas que respondieron 85% responde que visita este tipo de establecimientos de manera mensual 80% lo hace de manera quincenal 150% semanalmente El 55% Convierte este tipo de negocio como lugar de paso obligatorio entre oficina y casa

4. Menciona las oportunidades de mejora del producto o servicio evidenciadas con las herramientas de validación utilizadas.

No se observan posibilidades de mejora puesto que el establecimiento no se ha abierto al publico

5. Menciona el precio de venta estimado de cada uno de tus productos o servicios

Fertilizante Líquido "AgroNutriPlus" $15.000 

6. Cuál es el avance técnico, comercial y legal a la fecha, de tu modelo de negocio

Las tendencias en el sector agropecuario a nivel mundial y nacional pueden influir en la forma en que las agropecuarias operan, se adaptan y prosperan. 

1. Qué herramientas empleaste para realizar la validación de tu producto o servicio? (Encuesta, Focus Group, Tarjeta Persona) Explica

Se realizo valiación Tarjeta Persona de validación temprana y perfilación de los clientes, si bien se hizo, la cual permitio para perfilar al cliente 

2. Cuántas veces utilizaste la herramienta? Explica

Se utilizo 80 personas a diferentes persoanas de estrato 3,4,y 5 del muncipio de Rovira 

3. Describe los resultados de validación evidenciados con las herramientas utilizadas (cualitativos y cuantitativos)

0 0 0 0

Sostenibilidad: Existe una creciente preocupación por la sostenibilidad ambiental en la agricultura, con un enfoque en prácticas agrícolas regenerativas, agricultura orgánica, agricultura de conservación y reducción del uso de agroquímicos.  Tecnología Agrícola: El avance tecnológico está transformando la agricultura, con el uso cada vez mayor de tecnologías como la agricultura de precisión, drones, sensores remotos, Internet de las Cosas (IoT) y la inteligencia artificial para mejorar la eficiencia y la productividad.  Cambio Climático: El cambio climático está afectando al sector agropecuario a nivel mundial, con fenómenos climáticos extremos, variabilidad del clima y cambios en los patrones de precipitación que están afectando la producción de alimentos y la seguridad alimentaria.  Cadena de Suministro Global: La globalización ha llevado a una mayor integración de la cadena de suministro agrícola a nivel mundial, con un aumento en el comercio de alimentos, la dependencia de los mercados internacionales y l

Políticas Agrícolas: Las políticas agrícolas nacionales, incluyendo subsidios, regulaciones ambientales, apoyo financiero y programas de desarrollo rural, pueden influir significativamente en el sector agropecuario y en las estrategias de las agropecuarias.  Tecnología y Innovación: El acceso a tecnologías agrícolas innovadoras y a programas de investigación y desarrollo puede impulsar la productividad y la competitividad de las agropecuarias a nivel nacional.  Mercado Interno: Las tendencias y demandas del mercado interno, incluyendo cambios en la dieta, preferencias de los consumidores y hábitos de compra, pueden influir en la producción y comercialización de productos agropecuarios a nivel nacional.  Recursos Naturales: La disponibilidad y gestión de recursos naturales como tierra, agua y biodiversidad son factores clave que pueden afectar la viabilidad y sostenibilidad de las agropecuarias a nivel nacional.  Desarrollo Rural: El desarrollo de infraestructuras rurales, acceso a servicios básicos, educación

Estrategia de precio Canal a utilizar  Actividades a realizar Costo

0 0 0 0

8- OPORTUNIDAD COMERCIAL

9- VALIDACIÓN

10- LAS CIFRAS



0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

$ 65.250.000

Categoría 

(Elige de la lista 

desplegable)

Elemento

(Especificar el 

elemento) Valor unitario Cantidad Valor Total

Aportado por

(Colocar  Fondo Emprender 

cuando sea el caso)

Matrícula Mercantil arrendamiento $ 105.000 1 $ 105.000 0

Publicidad y Luz $ 1.500.000 12 $ 18.000.000 0

Honorarios fotografia $ 500.000 12 $ 6.000.000 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

0 0 $ 0 0 $ 0 0

$ 24.105.000
VALOR TOTAL 

PROYECTO $ 89.355.000

TIR

267%

Cargo 1:

Cargo 2:

Cargo 3:

Cargo 4:

Norma. Permiso, 

Licencia o Resolución 

a cumplir

Tiempo 

requerido

camara de comercio 1 día

0 0

0 0

0 0

0 0

Tiempo estimado 

de realización 

(minutos/horas)

Cargos que 

participan en la 

actividad Número de personas a cargo

1 hora

Gerente

Auxiliar 1

0 0 0

0 0 0

0 0 0

0 0 0

Empleado 4

INVERSIONES DIFERIDAS

Empleado 1

Empleado 2

Empleado 3

Costo

 $                 62.000 

 $                           - 

 $                           - 

 $                           - 

 $                           - 

Descripción del trámite a realizar

Registro mercantil

0

0

0

0

0 0

Actividad del proceso

Equipos y Máquinas que se 

utilizan 

Realizar alistamiento de materiales Listado

0 0

0 0

0 0

30 minutosempanadas venezolas 

Unidades producidas o 

servicios prestados en esa 

duración 5

Unidad de 

medida unidades

VARIABLE RIESGO PLAN DE MITIGACIÓN

Producto 1

Duración del proceso de 

producción y/o prestación del 

servicio 

Medio Ambiente MA MA

Normativo

Cierre del 

establecimiento Estar en regla con los organismo competentes al momento de abrir

Técnico

Equipos en buen 

funcionamiento Mantenimiento periodico

Comercial

No Alcanzar punto de 

equilibrio Marketing digital 

Talento humano

Intermitencia en el 

personal contratado Oferta laboral estable con prestaciones sociales

11- EQUIPO DE TRABAJO

12- NORMATIVIDAD

13- PROCESO DE PRODUCCIÓN O PRESTACIÓN DEL SERVICIO

14- CAPACIDAD INSTALADA

15- RIESGOS



Elaborado por : Equipo Técnico Canal Virtual Emprendimiento 2022

Coordinación Nacional de Emprendimiento

Financiero Falta de liquidez Apoyar el plan financiero con una buena estrategía de marketing

Otro, cual? o o



Recursos limitados: Este grupo de agricultores y ganaderos a menudo opera con recursos financieros, tecnológicos y de infraestructura limitados. Pueden carecer de acceso a créditos, maquinaria moderna y tecnología avanzada. Métodos tradicionales de producción: Debido a sus recursos limitados, los pequeños agricultores y ganaderos tienden a utilizar métodos de producción más tradicionales y manuales. Pueden depender en gran medida de la mano de obra familiar y de prácticas agrícolas y ganaderas tradicionales.  Diversificación de cultivos o animales: Para reducir el riesgo y garantizar un flujo constante de ingresos, muchos pequeños agricultores y ganaderos optan por diversificar sus actividades. Pueden cultivar una variedad de cultivos o criar diferentes tipos de animales en su finca.  Sostenibilidad y resiliencia: Dada su dependencia directa de la tierra y los recursos naturales, los pequeños agricultores y ganaderos a menudo tienen un interés particular en practicar métodos agrícolas y ganaderos sostenibles 

Propuesta de valor Asesoramiento Personalizado: Nuestro equipo de expertos en agronomía y ganadería está disponible para proporcionar asesoramiento personalizado y orientación técnica a los pequeños agricultores y ganaderos, ayudándoles a tomar decisiones informadas y a implementar las mejores prácticas agrícolas y ganaderas. Suministro de Insumos de Calidad: Nos comprometemos a ofrecer insumos agrícolas y ganaderos de alta calidad, incluyendo semillas certificadas, fertilizantes orgánicos, productos fitosanitarios y suplementos nutricionales para animales, garantizando así la salud y el rendimiento óptimo de los cultivos y el ganado.

PROBLEMA Como una forma de aportar a la dinamización de la economía de Ibagué, se busca una alternativa de negocio que responda a las necesidades de las personas, acoplándose a sus hábitos de vida y alimentación. Se evidencia necesario la creación de pequeñas y medianas empresas que activen la economía y la producción primaria y secundaria de las regiones, favoreciendo factores microeconómicos como el empleo, la diversidad de oferta, entre otras. Para crear una unidad empresarial productiva es necesario armonizar recursos financieros. humanos, técnicos, físicos los cuales será necesario identificar en el desarrollo del plan de negocios. En la actualidad, la mayoría de las personas buscan opciones de alimentación prácticas y saludables, que se puedan preparar en poco tiempo. Es por esto que se propone la creación de una fábrica de empanadas, que tendrán diferentes rellenos. Este producto estará libre de conservantes y preservantes y tendrán varias alternativas de preparación. Adicionalmente se busca fomentar e

Pequeños agricultores y ganaderos: Este segmento incluye a individuos que poseen pequeñas explotaciones agrícolas o ganaderas y que necesitan productos y servicios para la producción de cultivos, crianza de animales, control de plagas, fertilizantes, entre otros.

Tamaño de la explotación: Los pequeños agricultores y ganaderos suelen tener fincas o explotaciones de tamaño reducido en comparación con las grandes empresas del sector. Por lo general, trabajan con áreas limitadas de tierra o crían un número moderado de animales.



Actualmente la empresa  presenta avance del producto final gricultura de Precisión: La implementación de tecnologías de agricultura de precisión, como el uso de sistemas de posicionamiento global (GPS), drones y sensores remotos, permite a los agricultores monitorear y gestionar sus campos de manera más eficiente y precisa, optimizando el uso de insumos y aumentando la productividad.  Riego Inteligente: El uso de sistemas de riego inteligente, como la irrigación por goteo y la agricultura de precisión en la gestión del agua, ayuda a optimizar el uso del recurso hídrico y mejorar la eficiencia en la aplicación de agua en los cultivos, especialmente en áreas con escasez de agua o con condiciones climáticas variables.

se identificó que el mercado al cual va dirigido La tarjeta persona implementada permitió establecer y comprender al cliente desde una perspectiva de realismo que permito validar el segmento de mercado que usualmente al enmarcarse en criterios homogéneos permite a su vez dar paso a subjetividad de grupos sociales que no hacen parte del grupo central de clientes.  80% de capacidad  de pago de las personas que respondieron 85% responde que visita este tipo de establecimientos de manera mensual 80% lo hace de manera quincenal 150% semanalmente El 55% Convierte este tipo de negocio como lugar de paso obligatorio entre oficina y casa

4. Menciona las oportunidades de mejora del producto o servicio evidenciadas con las herramientas de validación utilizadas.

No se observan posibilidades de mejora puesto que el establecimiento no se ha abierto al publico

5. Menciona el precio de venta estimado de cada uno de tus productos o servicios

Fertilizante Líquido "AgroNutriPlus" $15.000 

6. Cuál es el avance técnico, comercial y legal a la fecha, de tu modelo de negocio

Las tendencias en el sector agropecuario a nivel mundial y nacional pueden influir en la forma en que las agropecuarias operan, se adaptan y prosperan. 

1. Qué herramientas empleaste para realizar la validación de tu producto o servicio? (Encuesta, Focus Group, Tarjeta Persona) Explica

Se realizo valiación Tarjeta Persona de validación temprana y perfilación de los clientes, si bien se hizo, la cual permitio para perfilar al cliente 

2. Cuántas veces utilizaste la herramienta? Explica

Se utilizo 80 personas a diferentes persoanas de estrato 3,4,y 5 del muncipio de Rovira 

3. Describe los resultados de validación evidenciados con las herramientas utilizadas (cualitativos y cuantitativos)

Sostenibilidad: Existe una creciente preocupación por la sostenibilidad ambiental en la agricultura, con un enfoque en prácticas agrícolas regenerativas, agricultura orgánica, agricultura de conservación y reducción del uso de agroquímicos.  Tecnología Agrícola: El avance tecnológico está transformando la agricultura, con el uso cada vez mayor de tecnologías como la agricultura de precisión, drones, sensores remotos, Internet de las Cosas (IoT) y la inteligencia artificial para mejorar la eficiencia y la productividad.  Cambio Climático: El cambio climático está afectando al sector agropecuario a nivel mundial, con fenómenos climáticos extremos, variabilidad del clima y cambios en los patrones de precipitación que están afectando la producción de alimentos y la seguridad alimentaria.  Cadena de Suministro Global: La globalización ha llevado a una mayor integración de la cadena de suministro agrícola a nivel mundial, con un aumento en el comercio de alimentos, la dependencia de los mercados internacionales y l

Políticas Agrícolas: Las políticas agrícolas nacionales, incluyendo subsidios, regulaciones ambientales, apoyo financiero y programas de desarrollo rural, pueden influir significativamente en el sector agropecuario y en las estrategias de las agropecuarias.  Tecnología y Innovación: El acceso a tecnologías agrícolas innovadoras y a programas de investigación y desarrollo puede impulsar la productividad y la competitividad de las agropecuarias a nivel nacional.  Mercado Interno: Las tendencias y demandas del mercado interno, incluyendo cambios en la dieta, preferencias de los consumidores y hábitos de compra, pueden influir en la producción y comercialización de productos agropecuarios a nivel nacional.  Recursos Naturales: La disponibilidad y gestión de recursos naturales como tierra, agua y biodiversidad son factores clave que pueden afectar la viabilidad y sostenibilidad de las agropecuarias a nivel nacional.  Desarrollo Rural: El desarrollo de infraestructuras rurales, acceso a servicios básicos, educación


